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3 Resultados de busca para "importacdo"

Cursas

Iniciandao na Importacao

Quizzes
Iniciando na Importacéo

et conhecimento sobre importagdo,
possibilitando-o testar sua visao
empreendedora scbre o tema. Com o feedback
constrittivo vocé entende al omofazer
boas escolhas para comegar a importagdo no
slig empresd.
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SEBRAE DIAGNOSTICO DE )
SP INTERNACIONALIZACAO

* Avaliacao da Capacidade de Internacionalizacao da
empresa:

* Permite avaliar condicdao da empresa frente ao
desafio de iniciar processo de internacionalizacao

e Gera relatorio com informacdes para orientagao de
acoes dentro do processo de planejamento para
internacionalizacao de negodcios, voltado para
exportacao de produtos

e http://www.internacionalizacao.sebrae.com.br
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Negdcios Internacionais

Caro empreendedor,

Vocé estd acessando a pagina do autodiagndstico on-line do Sebrae. Aqui vocé pode preencher um questionario elaborado por especialistas em comércio exterior que tem por objetivo
ajuda-lo a compreender em que estagio esta a sua empresa em relacdo ao processo de Negocios Internacionais

1° Passo - Cadastro 2° Passo - 3 1 4° Passo - Fale com
Registre os dados de sua empresa e Questlonarlo 0 TUtor
obtenna acesso para realizar o Responda as questies sobre o seu . . Apbs o recebimento do resultado,
autodiagnostico. E importante que negécio. produto/Servico e como estd d vocé poderd interagir com tutores
todas as elapas sejam realizadas sua atuagéo no mercado global. especialistas e dirimir suas dividas.

pelo proprio empreendedar.

Para acessar a versio anterior do Autodiagnéstice (somente consulta) clique aqui.
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Analisa e avalia as seguintes dimensoes:

1. Produto

2. Producao

3. Logistica

4. Custos e Competitividade

5. Planejamento Empresarial
6. Promoc¢ao e Comunicacgao
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G4 ’ Meu Resultado

¥

Autodiagnéstico

Negdcios Internacionais

Empresa: PLANET - CPNJ 00721046000108

Tabela Situacional
Situacdo Pontos

Painel de Controle Bem preparado Acima de 102 pontos

Meu cadastro Prepara¢do em andamento 70 a 102 pontos

Preparagéo iniciada 37 a 69 pontos

AUTODIAGHGSTICO
[ ABTODIAGRO STICO

Meus questionarios Alnda n@o preparado 3236 pontos

Resumo

Ganhar o mercado global & um grande passo para qualquer empresa E uma grande oportunidade para vender mais &, sobretudo
para vender melhor. Comercializar seu produto ou servico no exterior, além de aumentar seu mercado consumidor, pode melhorar a
relacdo custo x beneficio e diversificar seus formecedores. E mais: ao atuar no mercado intemacional, vocé e sua equipe aprendem
conhecem novos Usos, novas embalagens, aprimoram a formacéo de custos. O retorno bengficia nao apenas nas exportaces, mas
também as vendas no mercado infemno. Mas, para aproveitar todas as vantagens de ultrapassar as fronteiras nacionais, € preciso
preparar-se multo bem. A competicdo intemacional € acirrada, € € necessario aprimarar sempre a gestdo da sua empresa, seu
produto e servico €, sobretudo, conhecer muito bem o cliente internacional, suas necessidades e desejos. De acordo com suas
respostas a0 questionario, preparamos algumas dicas para que voce exporte mais & melhor. Bom provefio!

Sobre o seu negdcio

Se sua gestdo vai bem no mercado doméstico, vocé j& deu um grande passo para ganhar o mundo. Seu negécio ja € maduro e vocé
tem experiéncia em exportagdo.

A participacdo em associagdes setoriais ou regionais pode ajudar muito, pois € oportunidade para compartilhar vivéncias e ter acesso
a servicos diferenciados.

Ingressar em qualquer mercado sem se planejar & muito arrscado. Reveja e aprimore seu planejamento sempre. Com o

planejamento em méos, procure as fontes de financiamento & avalie o retorno.
Existem iniciativas & produtos de crédito que podem ajuda-lo & financiar suas exportacfies Conheca

ACC e ACE - Adiantamento sobre Contrato de Cambio e Adiantamento sobre Contratos
Entregues

+ Banco do Brasi
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1. EMPRESARIO

(COMPORTAMENTO)

PLANEJAMENTO PESSOAL/EMPRESARIAL

VISAO DE FUTURO

EXPERIENCIA / CAPACITACAO

MOTIVAGCAO

T

84,0%

86,0%

88,0%

90,0%
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96,0%

98,0%

100,0%
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Obrigado.

Mauricio Golfette de Paula
Consultor de Comércio Exterior
Escritorio Regional Capital Centro
mauriciogp@sebraesp.com.br

Fone: (11) 3385-2350
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