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ESTRATÉGIA E COMUNICAÇÃO
Gisler André

GTB Brasil
Mauro Albuquerque

CORRESPONDENT 
BANKING

Angela Araújo

ATIVOS

Alexandre Soares

SALES
GTB

Ricardo Russo

ATIVOS LOCAIS
Mauricio Maranhão

AGRONEGÓCIOS
Elis Regina

BNDES / LEASING
Paula Figueiredo Pulcinelli

GTB
SOLUTIONS

Thomas Berkes

Export & Agency Finance
André Galvão

CASH
MANAGEMENT

Leonardo Ribeiro

CASH DESENV. 
PRODUTOS

Henrique Chitman

CASH INTERNACIONAL
Charleen Baumgart

GESTÃO CASH ATACADO
Marcelo Eisele

TECF
José Clemenceau

SALES LOCAL LENDING
Vinícius Izidoro

SALES CASH 
MANAGEMENT

Januário Dias Orsi

GESTÃO CASH
VAREJO

TBD

SALES - TECF 
Carlos Mola

GTB Global
José Calderón

GB&M Brasil
Ignácio Dominguez

Trade & Working Capital 
Solutions I

Marcelo Rossini

Trade & Working Capital 
Solutions II

Débora Sarian

ATENDIMENTO 
CORPORATE/GRUPO

Erika Miranda de Paulo

ATENDIMENTO 
GB&M/BUSINESS

Antonio Carlos Faraco

GESTÃO DA 
INFORMAÇÃO
Henrique Fava

Estrutura Global Banking & Markets
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BNDES e LEASING
Paula Figueiredo Pulcinelli

FINAME / AUTOMATICO/ EXIM
e  LEASING

Maria Cristina Frank

George Amaral

Ghabriela Araujo

FINEM

Clélia Kawakami

Victor Luz

Paulo Sérgio Capriglione

Rebeca Rinaldi

Cley Militello

Rafael S. Ramos

Fernando Baseggio

Projetos IT

Lucio H. Peres

Estrutura da Área de Produtos Repasses BNDES



Estrutura dos Núcleos Operacionais

� 14 Núcleos Operacionais Avançados
� 35 – Analistas dedicados

� 1 Núcleo Centralizado
� 71 – Analistas dedicados

Núcleos 
Operacionais 
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Paulo Cesar Mendes 
Oliveira

Carlos Rossi
Longo Prazo e Comex

Produtos

Governos e Universidades

Leasing e CDC

Sandra Guizelini
Produto Cash

BNDES Automático

Especialístas

Marcelo Guerrato
Cash

Especialístas

Estrutura da Área de Vendas Especialiszadas Varejo
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Estrutura da Área de Vendas Especialiszadas Varejo

Ação Especialistas 

� Apoio na identificação de novos negócios

� Visitas 

� Treinamentos

28 Especialistas 
distribuídos pelo Brasil 

Nordeste

2

Centro 
Oeste/Norte

2 

Rio e Espirito 
Santo

3

São Paulo –
Capital

10

São Paulo –
Interior

5

Região Sul –
RS-PR e SC

4

Minas Gerais

2
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Estratégia em 2015 para o Varejo

BNDES Automático Cartão BNDES

� Ação comercial em Ramos de 

Atividades;

� Especialista dedicado;

� Estrutura do operacional dedicada;

� Treinamento da Rede Comercial;

� Ação comercial segmentada

� Especialistas focados na divulgação do 

Produto;

� Clientes vinculados;

� Treinamento da Rede Comercial;




